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1 - ONE LINE PITCH:

2 - PROBLEM:

9 - MARKETING STRATEGY:

3 - SOLUTION:

B - FOUNDER TEAM & ADMISOR:

§ - COMPETITORS:

6 - COMPETITIVE ADVANTAGE:

11 - FUNDING AND USE OF MONEY:

7 - BUSINESS MODEL:
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Qual & il piano?
Quali canali?

Quali target?

GEGNS

\NE o
< a
v

Yo .

10 - FUNDING AND
USE OF MONEY:

Di quanto capitale hai
isogno?

Come pensi di investire
il capitale a tua
isposizione?

I Must-Have Sections

Nice-to-Have Sections

11 - MILESTONES
PAST & FUTURE:

Obijettivi raggiunti, a
medio e lungo termine.

%uanti pensidi _
guadagnare e quanti
utenti/ clienti intendi

raggiungere?




The Business Model Canvas

BUSINESS MODEL CANVAS

Designed for.

Designed by:
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Key Partners
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Key Activities

Key Resources

Value Propositions

Customer Relationships '

Channels m

Customer Segments

Cost Structure

6 Revenue Streams
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KEY ACTIVITIES

Q*mli sono le attivita
ondamenta I| per
generare

Q proposta di vcfore? Q

KEY PARTNERS KEY RESOURCES

.Quali sono i
principali partner

ossono essere risorfe
con cui collabori? e
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fisiche (furgone per
consegne), risorse

umane {consulenza),
risorse intellettuali

revetto), risorse_
inanziarie (linea di
credito).
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CUSTOMERS

RELAT'ONSH'PS o5 ; Come interagjsci con i
tuoi clienti nelle varie

: Crea un “Avatar” fasi di costruzione,

ogni tyo cliente tl crescita e
: specificando qua | mantenimento?
' caratteristiche

Q Cosa fai per costruire

dovrebbe avere, come
jﬁ' sesso, F.lo o,
ito, pre erenze,
ecc.

la tua “base di clienti”?

VALUE
PROPOSITIONS

Cosa rende unica la tua
soluzione rispetto a
soluzioni alternative

esistenti?

CHANNELS

Hai un negozlobﬁsmo,
|} sito we
telefonicamente?

Una volta identifi cati_'l
cangli, trova quello ¢
avora meglio e
motivalo.
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COST
STRUCTURE

Che tipo di costl
sono previsti?
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Di che ammontare?

REVENUE
STREAMS
COST STRUCTURE

Quanto costa ofe
so uz|om snml

Quali attiyita chiave
sono le piu costose?

Come puga?
Descrivi i cosi, iISSI, Abbo di

costi vari namento, ven ita
I’economia di scala. diretta, te tecimar eting,




